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NOUS CONNAITRE

START UP LEADER SUR SON MARCHÉ
TECHNOLOGIE PROPRIÉTAIRE - 2016

PARTENAIRES TEL DES ACTEURS CRM, 
ERP, MARKETING AUTOMATION

UNE ÉQUIPE DE
25 EMPLOYÉS SUR PARIS

115 MILLIONS D’IP AVEC SIREN
POUR IDENTIFIER LES ENTREPRISES
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PROBLÉMATIQUE

BESOIN DE PROSPECTS QUALIFIÉS

ET D’AUGMENTER VOTRE CA

POUR ATTEINDRE VOS OBJECTIFS

EN OPTIMISANT L'EFFICACITÉ 
DE VOTRE FORCE 
COMMERCIALE
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COMMENT REMONTER 
LES SIGNAUX 
D'INTÉRÊTS DE VOS 
PROSPECTS SUR 
VOTRE MARCHÉ ?
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EN BREF

ALIGNER MARKETING ET SALES

AVEC UNE STRATÉGIE GAGNANTE

ET ATTEINDRE SES OBJECTIFS

POUR UN ROI MAXIMUM
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UN CERCLE VERTUEUX

COMPRENDRE

CIBLER

AGIR

MESURER



APPROCHE DATA-DRIVEN

SQL

TGL TOL SGL

INQUIRIES

AQL

TARGET DEMAND

ACTIVE DEMAND

ENGAGED DEMAND

PRIORITIZED DEMAND

QUALIFIED DEMAND

PIPELINE

CLOSED WON

M
ARKET’

TELESALES

SALES

CHANNEL
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Filtrer

Mettre

Prioriser
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NOTRE SOLUTION

ALLONS SUR GETQUANTY



QUESTIONS ?



OFFRE EXCLUSIVE
ADHÉRENTS
RÉSEAU MESURE

50%
TARIF PUBLIC



COLLABORONS ENSEMBLE

GO !

ONBOARDING
● TRANSMISSION DU SCRIPT DE

TRACKING
● OUVERTURE DES ACCÈS

GETQUANTY
● AIDE À LA PRISE EN MAIN

- 2 RDV DE KICKOFF
- SUPPORT DISPONIBLE

PAR TÉLÉPHONE
/EMAIL/CHAT


